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PME 45 est une offre d'accompagnement compléte et sur mesure
au service des PME ambitieuses du territoire du Loiret
qui souhaitent dynamiser leur croissance.



A QUI S'ADRESSE PME 45 ?

_I Aux entreprises _I _l

Aux dirigeants souhaitant

¢ '?#X PM’;} d ajgrt f otentiel ; étre accompagnés et
raditionneres € developpemen ouverts aux échanges
ou innovantes sur le territoire

avec d‘autres dirigeants

|_ |_ du Loiret |_

Boostez la croissance de votre entreprise par
I'innovation et le numérique

Peu d’entreprises atteignent une taille importante : le tissu régional économique
est principalement fait de PME qui ont du mal a faire évoluer leur logique
opérationnelle, et ainsi capitaliser sur une véritable dynamique entrepreneuriale et
réaliser tout leur potentiel de développement.

Pourtant, il existe de nombreuses opportunités économiques : aujourd’hui lI'innovation
et le numérique dessinent pour les PME de fortes pistes de croissance avec l'atteinte de
nouveaux marchés, une croissance facilitée a I'international, de nouveaux modéles et
une organisation plus rationalisée.

DE LA CROISSANCE ET DE NOUVEAUX DEFIS A RELEVER
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De la croissance a la structuration

Du concept produit au marché * Toute entreprise qui grandit perd de sa
capacité d'innovation et de sa flexibilité

+ Une organisation de I'entreprise qui

évolue moins vite que sa croissance

+ Recruter et anticiper les besoins en
compétences de son organisation

« 7 lancements de produits sur 10
conduisent a des échecs.
* Peu de projets sont lancés avec
une vision claire du marché
* Les moyens marketing et
commerciaux sont souvent
insuffisants ou trop traditionnels

Un déficit de financement des PME

+ Un acces limité aux marchés financiers et
une épargne peu fléchée vers les PME
+ Des investisseurs en capital aux critéres
de plus en plus sélectifs
+ Un financement bancaire qui
montre ses limites



STRATEGIE D’INNOVATION

= Axes d’innovation = Veille concurrentielle
= Etude technico-économique = Etude d'opportunités de
croissance

= Panorama technologique
= Plan de développement

STRATEGIE COM LE & MARKETING

Conception du plan global = Club Open-business : speed
d’action marketing meetings avec des cibles
= Lancement d’'un nouveau grands groupes
produit ou service innovant = Développer un nouveau
= Test de I'offre auprés de nos marché
partenaires corporate = Recruter des Business
developers

RECHERCH ANCEMENTS

= Revue de financements = Dossier de levée de fonds (pilotage
public/privé business plan, éléments financiers,

= Montage/gestion de projet presen.tat|on) o _
partenarial (frangais/européens) = Coaching a la communication investisseurs

= Dossiers d’aides publiques * Mise en relation

STRATEGIE R&D

= Structuration de projets R&D = Mise en place de thése CIFRE
= Projets collaboratifs avec les = Transfert technologique
laboratoires de recherche = Test et réalisation de
universitaire et les filieres maquettes, prototypes et petites
industrielles séries auprés de I'lndustryLab
= Structurer la démarche de = Enrichir les compétences
recrutement du comité de direction sur

les plans de l'innovation

= Aide au recrutement de profils L
et du numérique

techniques et/ou numériques

PME : ET SI VOUS PASSIEZ A LA VITESSE SUPERIEURE ?

Ayez une vision 360° sur vos opportunités de développement

Sécurisez votre plan de croissance par un pilotage efficace du
Business Development

Structurez I'entreprise pour permettre I'accélération de la
croissance




QUI SOMMES-NOUS ?

LA
TECHNOPOLE

D'ORLEANS

Orléans Val de Loire Technopole

APPROCHE

Créée en 1988, OVLT est labelli-
sé RETIS (Réseau National de
I''nnovation). Son équipe d'ex-
perts facilite le développement
de projets innovants et fédere
les acteurs de I'écosystéme
territorial.
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Toute notre équipe a l'expé-
rience des interventions en
stratégie d'entreprise, conseil
en innovation ou accompagne-
ment opérationnel. Une proxi-
mité forte avec les entrepre-
neurs est notre principe afin
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Pour garantir l'excellence de
nos prestations, nous faisons
ponctuellement appel a des
partenaires ou a des experts
spécialisés deés que néces-
saire.

d'aboutir a des résultats
tangibles.

Réalisations

Entreprises a fort potentiel -

Programmes d’accélération : Entreprises a fort potentiel -

Accompagnement :

= SAXO 45, Deep startup & TT Booster.

= Programmes intensifs destinés aux entreprises
innovantes.

= Confrontation avec des clients potentiels et rencontre
avec des entrepreneurs confirmés.

= Mise en relation avec notre réseau de partenaires
industriels et institutionnels.

= Appui sur les centres de ressources partenaires
du Lab’0 (IndustryLab, Cresitt, Nekoe, Wild Code
School).

= 40 entreprises accélérées depuis 2016.

ANTOINE MORALES
06 20 02 24 86

= Bureau d'études (énergie) : étude technico-
économiquesur la création d'un logiciel de
gestion des donnéesenvironnementales.

= Editeur de logiciels : structuration et aide au
recrutement de la force commerciale.

= Franchise/réseau dans le batiment : structuration
politique R&D, financements publics, théses CIFRE.

= Entreprise Cosmétique : recherche d'investisseurs,
structuration de la levée de fonds, assistance a la
négociation.

Centre-

ORLEANS

METROPOLE fal de Loire

antoine.morales@tech-orleans.fr




